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Art. 1 - Finalita del Comitato Scientifico

Il Comitato Scientifico del CDVM ha il compito di promuovere lo sviluppo delle competenze tecniche e
professionali dei membri del club, nonché di favorire I'innovazione e I'aggiornamento nelle aree di vendita e
marketing. Svolge attivita di consulenza strategica, elaborazione di contenuti formativi, e validazione
scientifica delle iniziative proposte dal club. E' I'ente valutatore delle richieste pervenute dai Soci per
|'ottenimento degli Attestati di Qualificazione delle Competenze Professionali acquisite.

Art. 2 - Composizione del Comitato

4.

Il Comitato Scientifico & composto da un numero variabile di membri, minimo 3 e sempre in numero
dispari, scelti tra esperti del settore e rappresentanti delle imprese socie del club, con comprovata
esperienza in ambito accademico, aziendale o di ricerca. Il comitato ha la possibilita di avvalersi di
consulenti esterni, limitatamente alle occasioni necessarie e sino all’emissione del parere.

La nomina dei membri € a cura del Consiglio Direttivo del CDVM, che ne valuta le competenze e
I’adeguatezza ai requisiti del ruolo.

Possono essere nominati Membri del Comitato Scientifico i Soci del CDVM che NON abbiano alcuna
carica all'interno del Club. Sono da considerarsi, pertanto, non eleggibili: Presidente del CDVM, Vice
Presidente/i, Tesoriere, Consiglieri e Revisori dei Conti.

La durata del mandato di ciascun membro del Comitato é di quattro anni, rinnovabile.

Art. 3 - Funzioni e Compiti del Comitato

Il Comitato Scientifico si occupa di:

1.

Supportare il Consiglio Direttivo nella definizione e sviluppo delle attivita formative del Club,
collaborando nella redazione di linee guida e contenuti formativi per i membri del CDVM.

Valutare e approvare proposte di ricerca, progetti innovativi e partnership accademiche che
rispondano agli obiettivi del club.

Proporre, entro il 31/12 di ogni anno, al Consiglio Direttivo il piano formativo per I'anno successivo,
coerente con gli obblighi di formazione continua richiesta ai Soci CDVM.

Valutare, approvare e/o richiedere supplementi di informazioni o integrazioni di formazione
professionale in relazione alle domande di ottenimento della Qualificazione delle Competenze da
parte degli Associati CODVM.

Trasmette al Consiglio Direttivo I'esito finale delle richieste di Qualificazione delle Competenze
esaminate.
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Art. 4 - Modalita di Funzionamento

1.

2.

3.

Il Comitato Scientifico si riunisce ordinariamente almeno due volte I'anno e straordinariamente su
richiesta del Presidente del Comitato o del Consiglio Direttivo.

Le riunioni possono svolgersi anche in modalita remota, qualora necessario.

Le decisioni vengono prese a maggioranza semplice dei membri presenti. In caso di parita, prevale il
voto del Presidente del Comitato.

Art. 5 - Presidente del Comitato Scientifico

1.

2.

Il Presidente del Comitato Scientifico € nominato dal comitato stesso tra i propri membri e ha il
compito di presiedere le riunioni e coordinare le attivita del Comitato.

Il Presidente rappresenta il Comitato Scientifico nei confronti del Consiglio Direttivo e del Club, e
svolge funzione di collegamento tra le varie strutture.

Art. 6 - Relazione Annuale

1.

2.

Il Comitato Scientifico & tenuto a presentare una relazione annuale al Consiglio Direttivo, illustrando
le attivita svolte e i risultati raggiunti.

La relazione deve essere presentata entro il 31 dicembre di ogni anno.

Art. 7 - Disposizioni Finali

1.

2.

Eventuali modifiche al presente regolamento devono essere approvate dal Consiglio Direttivo del
CDVM.

Il regolamento entra in vigore dalla data di approvazione e si applica a tutte le attivita del Comitato
Scientifico.
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